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RESUMO

A inser¢do em mercados internacionais tem se tornado fundamental,
ndo apenas para expansao das empresas, mas como estratégia de
diversificacao e reducao de riscos perante as oscilagcdes do mercado interno. O
artigo trata da caracterizacdo do setor de maquinas agricolas brasileiro e sua
relevancia para o agronegocio do pais, bem como é abordado o comércio
internacional deste setor e as exigéncias dos mercados quanto as normas
técnicas. Constata-se que o MERCOSUL e dentro deste, a Argentina, possui
participacdo relevante nas importagcbes de maquinas agricolas produzidas no
Brasil, e também que o atendimento as normas técnicas internacionais €&

indispensavel no setor estudado.

Palavras-Chaves:  Agronegocios, Maquinas Agricolas, Producao,
Exportagdes, MERCOSUL.

1 INTRODUCAO

O agronegdcio brasileiro € responsavel por 33% do Produto Interno
Bruto (PIB), 42% das exportacdes totais e 37% dos empregos brasileiros.
Estima-se que o PIB do setor chegue a US$ 180,2 bilhdes em 2004, contra
US$ 165,5 bilhdes alcancados em 2003. Entre 1998 e 2003, a taxa de
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crescimento do PIB agropecuario foi de 4,67% ao ano. Em 2003, as vendas
externas de produtos agropecuarios renderam ao Brasil US$ 36 bilhdes, com
superavit de US$ 25,8 bilhdes®.

E de se destacar a relevancia das exportacées, visto que, nos ultimos
anos, poucos paises tiveram crescimento expressivo no comércio internacional
do agronegécio quanto o Brasil. Segundo informacdes do MAPA’, em 1993 as
exportacfes do setor eram de US$ 15,94 bilhdes, com um superavit de US$
11,7 bilhdes. Em dez anos, o pais dobrou o faturamento com as vendas
externas de produtos agropecuarios e teve um crescimento superior a 100% no
saldo comercial. Esses resultados levaram a Conferéncia das Nac¢des Unidas
para o Comércio e Desenvolvimento (UNCTAD) a prever que 0 pais sera o
maior produtor mundial de alimentos na proxima década. Nesse sentido, as
maquinas agricolas tém papel relevante visto que sdo insumos para a atividade
agricola, e, portanto, setor imprescindivel para a competitividade do
agronegocio brasileiro.

Diversos estudos tém sido feitos sobre o setor de maquinas agricolas e
sua relevancia para o pais, tais como o de Pontes (2004) e Pasqual e Pedrozo
(2007). A competitividade no agronegécio tem sido objeto de diversos estudos
e andlises ao longo dos ultimos anos, sendo que a abertura comercial e
intensificacdo do comeércio entre paises tem tido grande importancia para o
setor de maquinas e implementos agricolas.

De acordo com Pasqual e Pedrozo (2007), convém mencionar que o
setor se destacou no Brasil a partir da Segunda Guerra Mundial, com
crescimento importante até meados da década de 1970. A politica de
substituicdo de importacdes e internalizacdo da producdo, promovida pelo
governo federal no final da década de 1960 e inicio da década de 1970,
impulsionou a producdo de tratores de rodas no periodo conhecido como
“milagre brasileiro”. Deste periodo até a metade da década de 1980, o setor
entrou em uma forte crise, declinando drasticamente e levando a faléncia
muitas empresas nacionais. Na década de 1990, em virtude da politica
econdmica implantada pelo governo federal, este foi um dos segmentos
industriais mais afetados. A adoc&o de juros de mercado para o financiamento
da producdo agricola e as frustracbes ocorridas nesta década — causadas,

sobretudo, pela forte concorréncia externa, somada a problemas estruturais
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como o dificil escoamento da produc¢éo — levou o setor a uma situacdo bastante
desfavoravel. No entanto, de forma gradual na década de 1990 e com mais
intensidade na década atual, em razdo das boas safras e melhores precos dos
principais produtos agricolas, a producdo aumentou e a competitividade
reapareceu.

Com isso, nos ultimos anos, a insergdo em mercados internacionais tem
se tornado fundamental, ndo apenas para expansdo das empresas, mas como
estratégia de diversificacdo e reducdo de riscos perante as oscilagbes do
mercado interno, causadas essencialmente por “quebras de safra’ e
consequente descapitalizacdo dos produtores rurais. Segundo o Ministério do
Desenvolvimento, Indastria e Comeércio Exterior (2007), as exportacfes do
setor de maquinas e implementos agricolas representaram US$ 600 milhdes
em 2006 contra, US$ 430 milh6es em 2004, correspondendo a um crescimento
de aproximadamente 50% no periodo.

Apesar de sua importancia, as exportacbes do setor sofrem
restricobes que em alguns casos podem ser limitantes do desempenho do
mesmo, sendo muitas vezes relacionadas ao estabelecimento de normas e
padrdes internacionais de qualidade dos produtos. Podem estar ligadas desde
a satisfacdo do consumidor quanto as especificagdes da mercadoria, assim
como sua procedéncia, modo como foi produzida, seguranca ambiental, social,
entre outras. Um exemplo disso pode ser dado pela certificagdo ISO
(International Organization for Standardization), certificacdo de processos,
qualidade do meio ambiente e seguranca dos trabalhadores que séo exigidos
por grande parte dos paises importadores.

Diante do contexto apresentado o0 objetivo deste artigo é
caracterizar o setor de maquinas agricolas brasileiro quanto a sua producéao,
vendas internas e exportacées, bem como verificar as principais restricbes
existentes ao comércio internacional desses produtos. Para isso,
primeiramente é feita breve discussdo sobre o comércio internacional e as
barreiras comerciais, em seguida se apresenta o0 método empregado para
atingir o objetivo, e se conclui com a discusséo dos resultados e algumas

consideracodes finais.
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2 O COMERCIO INTERNACIONAL E AS BARREIRAS COMERCIAI S

Os paises participam do comércio internacional por algumas razdes que
contribuem para seus ganhos do comércio. Primeiramente, comercializam
porque sao diferentes uns dos outros e em segundo lugar, para obter
economias de escala na producédo — isto €, se produzem certa variedade de
bens, podem produzir em uma escala maior e de forma mais eficiente do que
se tentasse produzir tudo — assim que os padrées do comércio internacional
refletem a interacdo desses motivos (KRUGMAN e OBSTFELD, 1999).

No entanto, o intercambio comercial ndo se limita a intensificacdo de
bens e servigcos entre os paises. Antes de uma mercadoria deixar um pais com
destino a outro, h4 um fluxo de informacBes que permite a conexdo entre
ofertante e consumidor. Nesta troca de informagdes, o ofertante aprende quais
sdo os habitos do mercado consumidor, bem como as caracteristicas do
mercado. Além disso, como comenta Azevedo (2001), o consumidor, por sua
vez, entra em contato com produtos até entdo desconhecidos sendo que,
muitos deles a cultura de seu pais de origem. Como resultado, as mercadorias
consumidas mundialmente sdo cada vez mais submetidas a um padréo
internacional.

A internacionalizagcédo significa que 0s processos de habilitagdo, tais
como garantia de qualidade e tecnologias de informacgéo e comunicacgéo, estao
se espalhando pelo mundo todo para aumentar as interconexdes entre 0s
diversos setores produtivos. A saturacdo do mercado, o desenvolvimento de
tecnologias e as mudancas no mercado internacional fazem surgir novos
desafios ao desenvolvimento sustentavel dos setores produtivos (ZUURBIER,
2005).

Para controlar o intercambio internacional de mercadorias, 0s paises
impdem normas para a importacdo para proteger as mercadorias nacionais ou
produtos de algum outro pais (com o qual possua acordos de preferéncia). Tais
normas se traduzem, na prética, em barreiras tarifarias e barreiras néo-
tarifarias.

Segundo Carvalho e Silva (2000), nas relagcbes comerciais

contemporaneas, o livre comércio é mais excecdo do que regra, tanto nos
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paises menos desenvolvidos como nas economias industrializadas. Na ultima
década tem sido observado o crescimento de uma nova forma de
protecionismo, através do emprego de instrumentos de regulamentacdo e
normalizacdo, caracterizando, desta maneira, um novo tipo de barreira
comercial.

No contexto atual, & medida que as populagbes se tornam mais
exigentes e preocupadas com temas como meio ambiente e seguranca,
crescem também os requisitos, em nuamero e intensidade, sobre os processos
de producgao que tendem a instituir procedimentos que garantam os padrdes de
qualidade e seguranca a populacao.

Ou seja, numa economia onde a competitividade é acirrada e onde as
exigéncias sdo cada vez mais crescentes, as empresas dependem de sua
capacidade de incorporacdo de novas tecnologias de produtos, processos e
servicos. A competicdo internacional entre as empresas eliminou as
tradicionais vantagens baseadas no uso de fatores abundantes e de baixo
custo. A normalizacdo é utilizada cada vez mais como um meio para se
alcancar a reducéo de custo da producdo e do produto final, mantendo ou
melhorando sua qualidade®.

Os organismos internacionais que certificam os processos de producéo
tém ampliado consideravelmente seus mercados. Esse tipo de certificacdo ha
poucos anos era percebido pelos consumidores como um diferencial de
producdo. Entretanto, atualmente, as garantias fornecidas, por exemplo, pela
ISO (International Organization for Standardization), tais como certificagdo de
processos, qualidade do meio ambiente e seguranca dos trabalhadores sdo
exigéncias de grande parte dos paises importadores.

A regulamentacado técnica pode ser vista como positiva ha medida em
que procura certificar ao consumidor maior seguranca e qualidade dos
produtos. Entretanto, quando se configura apenas como a imposicao de
requisitos que somente restringem o comeércio, ndo carregando objetivos
legitimos, pode ser caracterizada como barreira técnica ao comércio. Nesse
sentido, o Acordo sobre Barreiras Técnicas da Organizagcdo Mundial do
Comércio (Technical Barriers to Trade/WTO) serve para sujeitar a regulamento
quaisquer normas colocadas aos fluxos internacionais, com vistas a evitar que

se configurem em restricbes ao livre comércio entre os paises e afastar as
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praticas protecionistas. Assim que o acordo apresenta critérios para que um
regulamento técnico ndo consista em barreira desnecessaria ao comercio.

Para Quan Yi’, o avanco da tecnologia, somado as preocupacées
crescentes quanto a aspectos de saude e seguranca no momento da escolha
dos produtos, impulsionam a proliferacdo de normas e regulamentos técnicos
com contetudos mais restritivos e passiveis de classificagdo como barreiras
técnicas. Segundo o autor, algumas das tendéncias com relacdo as normas
técnicas sao:

a) Transformacdo de medidas voluntarias em regulamentos
compulsorios: Medidas como as definidas pela 1SO, as certificacbes de
rotulagem ambiental, certificacbes HACCP (Hazard Analysis and Critical
Control Points) e de alimentos organicos séo, a principio, de @mbito voluntario.
Entretanto, nos ultimos anos, a aplicacdo de muitas delas tem assumido cada
vez mais um carater compulsério.

b) Fortalecimento da tendéncia de ado¢do de normas e procedimentos
de avaliacdo de conformidade internacionalmente aceitos: As barreiras técnicas
estdo entre as maiores fontes de barreiras nao-tarifarias. Para evitar que as
exigéncias técnicas se transformem em barreiras técnicas ndo desejaveis, a
OMC (Organizacdo Mundial do Comércio) estabeleceu codigos de boas
praticas sugerindo aos membros a adocdo de normas técnicas internacionais.
Nesse sentido, organizagcfes internacionais como I1SO, Codex Alimentarius e
WHO (World Health Organization) tém funcéo relevante. Nos ultimos anos mais
paises membros da OMC vém participando da formulacdo de padrdes
internacionais, os quais tém sido cada vez mais adotados. Por fim, o autor
acrescenta que os padrbes internacionais vém sendo cada vez mais
importantes para a decisédo de disputas comerciais.

Carvalho e Paladini (2005) afirmam que, em meio a expansdo da
globalizacéo, surgiu o modelo normativo da ISO para a area de Gestdo da
Qualidade, a série 9000, Sistemas de Garantia da Qualidade. As normas ISO
série 9000 foram editadas pela primeira vez em 1979 pela International
Organization for Standardization (ISO) e, rapidamente, tornaram-se uma
referéncia para a gestdo da qualidade das empresas. Em dezembro de 2003,
mais de 500 mil certificados haviam sido emitidos em 149 paises de todos os

continentes. No Brasil, até janeiro de 2005, mais de 5.800 certificados haviam
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sido obtidos em todo o territério nacional, com uma maior concentragdo nos
Estados de S&o Paulo, Parana, Minas Gerais e Rio Grande do Sul. As normas
ISO 9000 representam uma condi¢cdo essencial para empresas que pretendem
exportar seus produtos, principalmente para os Estados Unidos e paises da
Europa™®.

A Ultima revisdo da norma, chamada de 1ISO 9001:2000, foi editada no
ano de 2000 e representa um avanco, quando comparada com a versao
anterior, pois possui um vocabulario mais simplificado, maior facilidade de
utilizacdo em empresas de servicos e maior conformidade com a norma de
gestdo ambiental ISO 14000 (os requisitos estruturais e organizacionais dos
dois sistemas de gestdo foram elaborados para serem compativeis, fazendo
com que a implantacdo das duas normas fosse facilitada). Outras alteracdes
relevantes foram: a orientacdo por estrutura de processos; a énfase na
melhoria continua dos produtos e servicos; 0 maior comprometimento da alta
administracdo com o sistema de gestdo da qualidade; a énfase na medicéo e
analise dos resultados das organizacdes; e o monitoramento da satisfacdo dos
clientes (DOBB, 2002; LANDON, 2003; ROBITAILLE, 2003; WARNACK, 2003).

As demandas de clientes e da sociedade relacionadas aos cuidados
com o meio ambiente tém feito com que as organizacdes industriais direcionem
esforcos para adequar seus processos no sentido de diminuir ou eliminar
iImpactos ambientais negativos. Op¢des como producdo ou manufatura limpa,
padrdes e instrugbes operacionais e sistemas de controle tém sido utilizados
como ferramentas para contemplar tais necessidades. A configuragio
estruturada destas ferramentas convencionou-se chamar de Sistema de
Gestdo Ambiental e um dos meios atualmente mais utilizados pelas
organizacfes para obtencdo e consecucdo de tal sistema é a norma I1SO
14001.

A 1SO 14001 faz parte de um conjunto de normas voltadas para
sistemas de gestdo ambiental chamado de Normas ISO Série 14000 sendo,
neste conjunto de normas, a Unica na qual uma empresa pode obter
certificacdo por organismos independentes (EPSTEIN & ROY, 1998;
RONDINELLI & VASTAG, 2000).

Desde a sua introducédo em 1996, a ISO 14001 tem sido difundida ao

redor do mundo, fazendo com que as organizacdes voluntariamente adotem e
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sigam seus requisitos. Esta adocdo ocorre por meio de um processo de
certificacdo por organismos especificos credenciados. No mundo, existem
90.569 organizacgbes certificadas (ISO, 2006) e, no Brasil, somente com a

marca do INMETRO, as organizaces certificadas totalizam 638™.

3 METODO

Para cumprir o objetivo do artigo, qual seja, o de caracterizar o setor de
maquinas agricolas brasileiro quanto a sua producdo, vendas internas e
exportacdes e de verificar as principais restricbes existentes ao comercio
internacional destes produtos foram consultadas algumas bases de dados
como o AliceWeb/SECEX/MDIC (Secretaria de Comércio Exterior do Ministério
do Desenvolvimento, Industria e Comércio) e ANFAVEA (Associacdo Nacional
dos Veiculos Automotores) para caracterizar o cenario do setor de maquinas
agricolas no Brasil.

Foi enviado questionario semi-estruturado para uma empresa do setor
de méaquinas agricolas de relevante participagcdo no segmento do agronegocio
brasileiro estudado, que aqui se denomina empresa X, uma vez considerada
irrelevante a divulgacdo de seu nome comercial.

Para a coleta de dados na Base AliceWeb é utilizada a Nomenclatura
Comum do MERCOSUL (NCM), sendo que os codigos adotados neste trabalho
para as maquinas agricolas sdo os seguintes: NCM 84335990 e NCM
87019090, correspondentes a colheitadeiras e tratores de rodas,

respectivamente.

4 O SETOR DE MAQUINAS AGRICOLAS

O setor de tratores e colhedoras agricolas brasileiro caracteriza-se pela
predominancia de poucas empresas que detém grande parte do mercado. Na
Fig. 1, apresentada a seguir, pode-se observar que trés empresas sao

responsaveis por grande parte da producéo de tratores e colhedoras agricolas
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do mercado interno. Além disso, pode-se destacar o comportamento flutuante

da producdo que esté relacionada as vendas para o mercado interno e externo.
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Figura 1 - Producéo de tratores e colhedoras no Brasil no periodo de

2000 a 2006 pelas principais empresas do setor.

Na Fig. 2, a queda na produgdo nos anos de 2005 e 2006 pode ser

explicada pela ocorréncia de estiagens que provocaram quebras de safra e

consequente descapitalizacdo dos produtores rurais, reduzindo as vendas no

mercado interno. Apesar da forte depressao nos ultimos dois anos, seus efeitos

sobre a producgéao nacional ndo foram tdo vultosos em fungdo do desempenho

das exportagcées em 2005, que recuaram sutiimente de 2004 para 2005, como

mostra a Fig. 3. Ja em 2006 as exportacdes recuaram sensivelmente, afetadas

fortemente pela apreciacédo do real frente ao délar, o que pode ter contribuido

para a reducdo da competitividade do setor que vem ocorrendo nos ultimos

anos.
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Fonte: Elaboracéo dos autores a partir de informacdes da ANFAVEA®.

Figura 2 - Vendas de tratores e colhedoras no mercado nacional no

periodo de 2000 a 2006 pelas principais empresas do setor.

Segundo Lourenco (2006) os fatores determinantes para 0 recuo no
desempenho do agronegécio nos ultimos anos tiveram dois componentes
principais. O primeiro de cunho climatico, devido a duas secas consecutivas
(2004 e 2005), ocorridas no Centro-Sul do Pais, afetando drasticamente a
quantidade colhida e a produtividade das lavouras de grédos dos principais
estados produtores (Parana e Rio Grande do Sul) provocando prejuizos desde
o setor de maquinas, implementos e insumos até o de processamento
industrial. J& o segundo fator pode ser considerado de carater
macroecondmico, ligado aos juros altos e taxa de cambio baixa, em meio a um
cenario de recuo dos precos mundiais das commodities agricolas.

No mesmo sentido, Campos e Calandro (2006) consideram que para o
estado do Rio Grande do Sul, que no ano de 2005 amargou dos piores
desempenhos do setor industrial dos ultimos anos, os efeitos da estiagem e da
valorizagdo do cambio foram os mais relevantes para a ocorréncia desse

desempenho.
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Figura 3 - Exportacfes de tratores e colhedoras no periodo de 2000 a

2006 pelas principais empresas do setor.

Observa-se a partir da Fig. 3 a expansao significativa das exportacdes
de tratores e colhedoras a partir de 2003, podendo ser em virtude de fatores
comentados anteriormente, como a crise interna no agronegaocio.

Para as exportacdes brasileiras de tratores e colhedoras é destacada a
relevancia do MERCOSUL, que representa aproximadamente um terco das
vendas externas totais, sendo que a Argentina tem participacdo relevante,
como mostra a Fig. 4. Tais resultados evidenciam a maior contribuicdo de
paises em desenvolvimento e com uma inddstria de maquinas ainda
emergente. O Nucleo de Economia Industrial e da Tecnologia da Unicamp
divulgou estudo em 2004 demonstrando que tanto para colhedoras quanto para
tratores a Argentina figurava como relevante importador, sendo o principal
mercado demandante do produto nacional. Desta forma, destaca-se a
importancia do desenvolvimento destes mercados através do estabelecimento
de acordos de cooperacédo internacional e outras estratégias que concedam

solidez e promovam o progresso do mercado nacional.
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Quanto as importacdes brasileiras de tratores e colhedoras, se
comparados com a producdo nacional e as exportacdes, esses valores ndo séo
significativos, visto que a producédo das empresas brasileiras supre o mercado

interno e atende também parte das necessidades do mercado externo.
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Fonte: Elaboracéo dos autores a partir de informacdes da Base Alice/SECEX/MDIC™.
Figura 4 - Exportacdes totais para o Mercosul e Argentina de tratores e
colhedoras no periodo de 2004 a 2006.

Segundo informacbes fornecidas pela empresa X em resposta ao
questionario colocado na pesquisa, as normas internacionais sao relevantes
para 0 comércio internacional de maquinas agricolas. Também observa que,
enquanto as barreiras tarifarias reduzem a competitividade, as barreiras néo-
tarifarias (nas quais se incluem as exigéncias técnicas) limitam a entrada e/ou a
participacdo em determinados mercados. No entanto, considera que as normas
requeridas para a exportacdo sao claras e precisas, sendo facil o entendimento
e compreensao do que esta sendo exigido.

Além do atendimento ao mercado interno, a empresa X exporta para
outros mercados, tais como Argentina, Estados Unidos, México, Europa,

Oriente Médio, Africa, Oceania e América do Sul e Central. O Quad. 1,
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apresentado a seguir, sintetiza a parcela da sua producéo total que vai para
cada um destes mercados.

Quadro 1 — Destino das exportacdes da empresa X

Destino Exportacdo (% producéo total)
Argentina 5

Ameérica do Sul e Central 9

Estados Unidos 10

México 12

Europa, Oriente Médio, Africa

e Oceania 14

Total Mercado Externo 50

Fonte: Elaboragdo dos autores com base no questionario respondido pela empresa X.

Diante das informagdes do Quad. 1, constata-se que o mercado externo
ocupa 50% da producado total da empresa e a outra metade da producgéo
atende as necessidades do agronegocio brasileiro. Isto possivelmente se deve
ao fato de que é necessaria a diversificacdo dos mercados para nao ficar
dependendo somente das flutuagdes internas que ocorrem no mercado interno.

De acordo com a Fig. 4, o MERCOSUL possui participagao significativa
na destinacao das exportacdes brasileiras, como pode ser visualizado ao longo
dos ultimos trés anos. Dentro do bloco, a Argentina se destaca como principal
importador das maquinas agricolas brasileiras, o que é também corroborado
pelas informacbes obtidas junto & empresa X, como pode ser observado no
Quad. 1. Sado comercializados com a Argentina 5% da producdo total da
empresa em média anualmente, sendo que para toda a América Central e do
Sul sdo comercializados 9%. E ainda de se considerar os outros destinos que
também ocupam parcela significativa da produ¢do, mas quando se considera o
MERCOSUL, constata-se que a Argentina € o principal destino.

Segundo as informacgfes da empresa X, a integracao regional facilita o
comeércio visto que ha isencdo de tarifas e de exigéncias técnicas adicionais,
sendo que a empresa possui certificagées internacionais, como: 1SO 9001/94
(obtido em 1994), ISO 14001/04 (obtido em 2004), OHSAS™® 18001 (obtido em
2002), 1ISO 9001:2000 (obtido em 2003), atendendo as regras internacionais de
qualidade e seguranca de funcionarios, dentre outras. Para se ter idéia, entre
0s paises do MERCOSUL néo ha a cobranca de tarifa de importacdo, existindo
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a Tarifa Externa Comum (TEC) do bloco para a entrada de maquinas agricolas
de terceiros paises, sendo a mesma igual a 14%.

Além disso, de acordo com a empresa X, para a entrada em novos
mercados (leia-se em novos paises) cada vez mais € necessario o atendimento
de normas e padrbes internacionais, sendo que o nivel de exigéncia pode
variar de nacgdo para nacdo. Nesse sentido sdo necessarias adaptacdes
legislativas especificas exigidas por cada pais, mas que sdo de clara
compreensao, como ja comentado. Na proxima secdo sao feitas algumas

consideracdes finais a respeito dos resultados.

5 CONSIDERACOES FINAIS

O setor de maquinas agricolas é relevante para a agricultura, para a
economia brasileira, bem como para o agronegoécio. As exportacbes sao
relevantes para a reducdo do risco das empresas e do setor como um todo no
pais, desvinculando, a medida do possivel, a competitividade das mesmas com
a situacdo do agronegocio brasileiro (ou seja, quando este fracassa vai mal,
elas ndo dependem s6 do mercado interno).

Além disso, foi possivel verificar a relevancia — para o mercado de
magquinas agricolas no pais — do MERCOSUL e, dentro deste, da Argentina,
com gque emerge a importancia da integracao regional. Para o setor em estudo,
identifica-se a indispensabilidade do atendimento as normas internacionais,
sendo pré-requisito para a entrada no mercado internacional como foi

informado pela empresa que possui relevante participacao no setor no pais.

ABSTRACT

Insert in international markets has become fundamental. It is not just for
expansion of the companies, but as diversification strategy and risks reduction
due to oscillations of the internal market. In this way, this paper presents a

Brazilian agriculture machinery sector characterization the importance of this
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sector for agribusiness. Moreover, it is approached the sector’'s international
trade and demands concerning technical norms. It is verified the relevance of
MERCOSUR, especially Argentina, when it is considered the Argentina’s
imports share and then, that the attendance to international technical norms is

indispensable in this sector.

Key-Words: Agribusiness, Agriculture Machinery, Production, Exports,
MERCOSUR
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